Jak premysli a rozhoduje vas zakaznik — neuroprodej v akci

Objevte tajemstvi mozku svych zakaznikd, podporte opakovany prodej a posilte loajalitu
obchodnich partnerd.

O workshopu

Prodavat znamena mnohem vic nez jen nabizet produkt. Skutecny obchod zacina
porozuménim tomu, jak funguje lidsky mozek a proc lidé délaji sva rozhodnuti. Tento
workshop ukazuje, jak propojit neurovédu, empatii a praktické obchodni techniky tak, aby
obchodnici dokazali vytvaret trvalé vztahy a dosahovat opakovanych prodeja.

Co si odnesou ucastnici
e Pochopi rozhodovaci proces v mozku — co skutecné ovliviiuje rozhodnuti.
e Naudi se vyuzivat zrcadlové neurony, empatii, pacing a leading v praxi.
e Zjisti, jakou roli hraji hormony $tésti v motivaci, spolupraci a spokojenosti.
e Ziskaji prostor pro tvorbu vlastnich prodejnich taktik.
Prinos pro firmu
e VysSi Uspésnost obchodnich jednani diky lepsimu porozuméni zakaznikovi.
e Posileni dlouhodobych vztahl a zvyseni miry opakovanych nakupd.
e Motivovanéjsi obchodnici, ktefi chapou své vnitini nastaveni a dokazou s nim pracovat.
e Moderni pohled na obchod propojujici védu, psychologii a praxi.
Format
e 3hodinovy interaktivni workshop plny inspirace, zamysleni a diskuse.
e Vhodné pro obchodni tymy, account manazery, key accounty a vsechny, kdo chteji
posunout své prodejni dovednosti na vyssi Uroven.

Kdo jsem ja?

Ondrej Vanha — kouc a mentor se zkusenostmi v leadershipu a tymovém rozvoji. Podporu;ji
jednotlivce a tymy na cesté k vysledkdm a spokojenosti. Mam dlouholetou zkuSenost s
vedenim tym0 v zakaznické péci i obchodu. Propojuji tyto zkusenosti s moderni neurovédou,
koucovacimi technikami a s principy rliznych kultur. Pomaham tymudm a lidrdm rdst jinak nez
pres klasicka skoleni, zvysuiji jejich efektivitu a Uspésnost.
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